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Raport z badania ankietowego
Cztonkoéw Slaskiego Klastra Nano

z dnia 29.07.2025

Wprowadzenie

Koordynator Slgskiego Klastra Nano (Fundacja Wspierania Nanonauk i Nanotechnologii NANONET)
w lipcu 2025 roku zrealizowat badanie ankietowe ws$rdd swoich cztonkéw, majgce na celu
szczegbtowe zdiagnozowanie ich biezgcych potrzeb i oczekiwan. Kwestionariusz sktadat sie z 35
pytan o charakterze zaréwno zamknietym, jak i otwartym, dzieki czemu mozliwe byto zebranie nie
tylko danych liczbowych, lecz takze pogtebionych sugestii i komentarzy.

Ankietowani proszeni byli o ocene atrakcyjnosci i przydatnosci czterech obszaréw:

1. Ustugii szkolenia wspierajace rozwoj
2. Internacjonalizacja i udziat w wydarzeniach branzowych
3. Formy wspétpracy i komunikacji wewnatrz Klastra

Wyniki ankiety stanowig podstawe do opracowania wniosku o dofinansowanie w ramach dziatania
FENG 02.17. Rozwdj oferty klastrow dla firm - nabdr dla koordynatoréw Krajowych Klastréow
Kluczowych.

Badanie ankietowe skierowano do wszystkich 98 aktywnych cztonkéw klastra. Udziat w nim wzieto
14 firm reprezentujgcych gtoéwne branze funkcjonujgce w ramach klastra: materiatowa, chemiczna,
inzynieryjng oraz badawczo-rozwojowg. Cho¢ odsetek zwrotu ankiet nie byt wysoki, uzyskane
odpowiedzi uznano za wartosciowe i reprezentatywne — wsréd uczestnikéw znalazty sie bowiem
przedsiebiorstwa o najwiekszym potencjale eksportowym oraz aktywnie zaangazowane w projekty
miedzynarodowe. Ankiety wsréd Cztonkdéw Klastra byty rozsytane drogg elektroniczng, zostata
opublikowana w specjalnej dla Cztonkéw Klastra podstronie ,,Strefa Cztonka Klastra”. Ponadto
zostaty przeprowadzone rozmowy telefoniczne i konsultacje.
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Ustugi i szkolenia

Wyniki ankiety wskazaty, ze Cztonkowie Klastra sg szczegdlnie zainteresowani ustugami
wspierajgcymi rozwdj innowacji, technologii oraz zréwnowazonym rozwojem. Sposréd
proponowanych ustug ankietowani wykazali najwieksze zainteresowanie ustugami:

e InnoPath Accelerator - zintegrowana, ekspercka ustuga wspierajgca rozwdj innowacji
technologicznych. Jej celem jest kompleksowe wsparcie podmiotu w rozwoju innowac;ji
technologicznych, od pomystu do wdrozenia i pozyskania finansowania.

e TechMap Navigator — weryfikacja technologii i IP we wsparciu Al

e EcoLCA Navigator - specjalistyczna ustuga doradcza z zakresu gospodarki o obiegu
zamknietym (GOZ),

Inne ustugi, ktdre spotkaty sie z zainteresowaniem ankietowanych byty organizacja wizyt studyjnych
i misji gospodarczych, monitoring dotacji, szkolenia oraz ocena dojrzatosci cyfrowej. W ramach
dodatkowych potrzeb wskazywano zwiekszenie ilosci spotkan networkingowe, doradztwo w
pozyskiwaniu kontaktéw biznesowych oraz pomoc w ekspansji zagraniczne;.

Co do form i tematdéw szkolen, ankietowani preferujg tryb hybrydowy i online ze wzgledu na brak
kosztow dojazdéw, nieco rzadziej stacjonarny. Najwieksze zainteresowanie byto tematami:
przemyst 4.0, komercjalizacji innowacji, zarzadzania projektem B+R, ekoprojektowania oraz
internacjonalizacji i cyberbezpieczenstwa. Ustugi niszowe, jak GOZ czy normalizacja
nanotechnologii, wymagaja wzmochnionej promocji poprzez praktyczne studia przypadkow.

Internacjonalizacja

Internacjonalizacja dziatalnosci stanowi jedno z kluczowych wyzwan rozwojowych dla cztonkéw
klastra. Z przeprowadzonego badania wynika, ze zdecydowana wiekszos¢ firm jest juz aktywna na
rynkach zagranicznych badz planuje rozpoczecie ekspansji w ciggu najblizszych 12 miesiecy.

Zainteresowanie firm dziatalnoscia internacjonalizacji

® Nasza firma juz jest na rynkach zagranicznych 7 |
PY Tfak, plan'uy'e'my wejscie na .rynkl zagraniczne w 1 s
ciggu najblizszych 12 miesiecy
|
® Tak, ale bez konkretnego harmonogramu 5
® Nie, na razie skupiamy sie na rynku krajowym 1 3
@ Nie jestesmy zainteresowani 0
® Inne 0
0 2 4 6

Internacjonalizacja dziatalnosci stanowi jedno z kluczowych wyzwan rozwojowych dla cztonkéw
klastra. Z przeprowadzonego badania wynika, ze wiekszos$¢ firm postrzega umiedzynarodowienie
jako istotny czynnik zwiekszenia konkurencyjnosci, dywersyfikacji przychodéw oraz rozwoju
kompetencji technologicznych i organizacyjnych. Jednoczesnie czes$é przedsiebiorstw wstrzymuje
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sie przed podjeciem dziatan w tym obszarze z powodu wystepowania licznych barier, wsréd ktérych
najczesciej wskazywano:

o brak kontaktéw dystrybucyjnych i partneréw zagranicznych,

e ograniczone $rodki finansowe na rozpoczecie ekspansiji,

e nieznajomos¢ przepiséw i regulacji obowigzujacych w krajach docelowych,
o trudnoscijezykowe oraz bariery kulturowe.

Gtowne wyzwania w procesie internacjonalizacji

Brak znajomosci przepisow i regulagi w kraju
o ' v ’ ’ 4
docelowych
@® Trudnosici jezykowe i kulturowe 2 —
@® Ograniczone srodki finansowe 7 i
Brak kontaktow i sieci dystrybucyjnej za -
‘ 2 J yIn€) a
granica
® Ryzyko kursowe i finansowe 0
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® Inne 2
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Whioski te pozostaja w zgodzie z obserwacjami przedstawionymi w dokumentach ,,Raporcie o
stanie sektora MSP w Polsce 2022” Polskiej Agencji Rozwoju Przedsigbiorczosci (PARP), w ktérym
caty rozdziat poswiecono zagadnieniu internacjonalizacji polskich przedsiebiorstw. W raporcie
wskazano, ze mimo rosngcej liczby firm prowadzgcych dziatalnos$é eksportowsg, wcigz utrzymujag sie
istotne bariery ograniczajace proces umiedzynarodowienia, takie jak: ograniczony dostep do
informacji o rynkach zagranicznych, niedostatek zasobdéw finansowych i kadrowych, brak
doswiadczenia w zakresie procedur eksportowych oraz ztozone wymogi formalne i regulacyjne w
handlu miedzynarodowym.

Zbieznos$¢ wnioskéw z raportu PARP z wynikami ankiety przeprowadzonej wsréd cztonkdw klastra
potwierdza, ze zidentyfikowane potrzeby i problemy majg charakter systemowy i wpisuja sie w
ogdélnokrajowe wyzwania sektora MSP w obszarze internacjonalizacji. W konsekwencji uzasadnia to
koniecznos¢ wdrozenia ukierunkowanych dziatan doradczych i szkoleniowych wspierajgcych rozwoj
kompetencji eksportowych, pozyskiwanie partneréw zagranicznych oraz budowanie trwatej
obecnosci firm klastra na rynkach miedzynarodowych.

Ankietowani przede wszystkim zainteresowani sg ekspansja na rynki UE (11 wskazan), nastepnie
USA (8 wskazan) oraz Azja — Japonia (4 wskazania). Cztonkowie Klastra wskazali, ze w ramach tych
rynkéw oczekujg wsparcia i szkolen. Z analizy wynikéw ankiety wynika, ze cztonkowie klastra
preferuja przede wszystkim dziatania o charakterze praktycznym, umozliwiajgce bezposredni
kontakt z partnerami zagranicznymi i klientami. Najwiekszym zainteresowaniem cieszyty sie misje

gospodarcze i spotkania B2B (10 wskazan), ktdére przedsiebiorstwa postrzegajg jako
najskuteczniejszy sposéb nawigzywania relacji handlowych i budowania sieci miedzynarodowe;j
wspotpracy.

Wysoka popularnoscig cieszyty sie rowniez targi i wystawy miedzynarodowe (8 wskazan), co
potwierdza, ze firmy widzg w nich efektywng forme promocji oferty oraz mozliwos¢ bezposredniej
prezentacji produktéw i ustug na rynkach zagranicznych. Nieco mniejsze, ale nadal istotne
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zainteresowanie odnotowano w przypadku konferencji naukowych i branzowych (6 wskazan), ktére
stanowig wazng platforme wymiany wiedzy, doswiadczen i nawigzywania kontaktéw miedzy sferg
biznesu a nauka.

Cztonkowie Klastra wykazali sie duzym zainteresowaniem wydarzeniami:

e Hannover Messe (Niemcy) — wydarzenie gromadzace przedstawicieli réoznych sektorow
przemystu materiatowego i technologicznego.

e Materials Week Europe - wydarzenie potgczone z konferencjg i expo poswiecone tematyce
zaawansowanych materiatéw gromadzace lideréw obszaru z Europy, Azji i reszty Swiata.

e International Nanotechnology Exhibition&Conference nano tech — wydarzenie poswiecone
tematyce szeroko pojetej nanotechnologii gromadzgce najwazniejsze podmioty z Azji.

Srednim zainteresowaniem ankietowanym spotkaty sie wydarzenia takie jak Graphene Week,
Advanced Materials Show UK, Advanced Materials Show USA, czy FORMNEXT USA.

W ramach badania ankietowego cztonkowie klastra zostali poproszeni o wskazanie obszaréow
tematycznych, ktére uznajg za najistotniejsze w kontekscie planowanych dziatan zwigzanych z
internacjonalizacjg dziatalnosci i rozwojem eksportu. Najwiekszym zainteresowaniem cieszyty sie
zagadnienia zwigzane z finansowaniem i dotacjami na internacjonalizacje. Wynik ten wskazuje, ze
przedsiebiorstwa poszukujg przede wszystkim praktycznych informacji dotyczgcych mozliwosci
pozyskania srodkéw zewnetrznych na ekspansje zagraniczng, w tym finansowania udziatu w
targach, misjach gospodarczych, certyfikacji produktéw oraz budowy sieci dystrybucyjnych.

Drugim najczesciej wskazywanym obszarem byty studia przypadkéw i wymiana doswiadczen co
Swiadczy o duzej potrzebie poznania dobrych praktyk i przyktadéw skutecznych strategii wejscia na
rynki zagraniczne przez inne podmioty z podobnych branz. Wysokie zainteresowanie dotyczyto takze
tematéw marketingu i sprzedazy miedzynarodowej oraz logistyki i zarzadzania tanicuchem dostaw
co odzwierciedla praktyczne podejscie przedsiebiorstw do planowania ekspansji eksportowej i
koniecznosci dostosowania procesdw operacyjnych do specyfiki rynkéw zagranicznych.

Nieco mniejszym, lecz wciaz istotnym zainteresowaniem cieszyty sie tematy zwigzane z aspektami
prawnymi i celnymi oraz strategig internacjonalizacji i planowaniem rozwoju eksportu. Wyniki te
sugerujg, ze czes$¢ przedsiebiorstw potrzebuje wsparcia w zakresie tworzenia kompleksowych
strategii wejscia na nowe rynki, obejmujgcych zaréwno kwestie formalne, jak i planowanie
dtugoterminowe.

Najmniej wskazan uzyskat obszar zarzadzania miedzykulturowego i negocjacji (3 wskazania), co
moze wynika¢ z faktu, ze przedsiebiorstwa w pierwszej kolejnosci koncentrujg sie na aspektach
finansowych i operacyjnych internacjonalizacji. Brak wskazan w kategorii ,inne” potwierdza, ze
zaproponowane w ankiecie obszary tematyczne trafnie odzwierciedlaty rzeczywiste potrzeby
cztonkoéw klastra.
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Obszary tematyczne szkolen i doradztwa z zakresu internacjonalizacji

°® Strategia internagjonalizacji i plan rozwoju & ]

eksportu -
® Finanse i dotacje na internacjonalizacje 9 _
® Aspekty prawne i celne 6 _
@ Marketing i sprzedaz miedzynarodowa 7
® Zarzadzanie miedzykulturowe i negocjacje 3 | E—

? y SYL
® Logistyka i faficuch dostaw 7 — 1
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® Studia przypadkéw i wymiana doéwiadczen 8 |
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Wyniki ankiety przeprowadzonej ws$réd cztonkdéw klastra pozostajg w petnej zgodnosci z
obserwacjami przedstawionymi w ,,Raporcie o stanie sektora MSP w Polsce 2022” Polskiej Agencji
Rozwoju Przedsiebiorczosci (PARP), w ktérym analizowano poziom i uwarunkowania
internacjonalizaciji polskich przedsiebiorstw. Podobne wnioski zostaty opisane w raporcie ,,Ocena
internacjonalizacji krajowych przedsiebiorstw z obszaru specjalizacji KIS” Polskiej Agencji Rozwoju
Przedsiebiorczosci (PARP) z roku 2019.

W raportach PARP wskazano, ze najwiekszymi wyzwaniami dla firm planujacych ekspansje
zagraniczna sg ograniczone zasoby finansowe, niedostateczna wiedza o rynkach docelowych, brak
kontaktéw handlowych i sieci dystrybucyjnych, a takze trudnosci w dostosowaniu oferty do
wymogow formalnych i kulturowych nowych rynkdéw. Jednoczes$nie autorzy raportdow podkreslaja,
ze przedsiebiorstwa coraz czesciej dostrzegajg koniecznos$é opracowania kompleksowych strategii
eksportowych, budowania kompetencji w zakresie marketingu miedzynarodowego oraz
poszukiwania zewnetrznego wsparcia doradczego i finansowego.

Zasady przysztej rekrutacji

Dostep do dziatan internacjonalizacyjnych bedzie zapewniony mozliwie jak najwiekszej liczbie
cztonkéw klastra, na zasadach przejrzystych i niedyskryminacyjnych. Proces rekrutacji bedzie
prowadzony z wykorzystaniem stworzonej dedykowanej rejestracji oraz ogtoszen na stronie
internetowej. W odniesieniu do dziatan wymagajgcych kosztéw rezerwacyjnych przed ztozeniem
wniosku o dofinansowanie, ankieta moze by¢ wykorzystana jako narzedzie rekrutacji. Nalezy
zaznaczyé, ze:
e Planowane dziatania nie bedg dotyczyé wsparcia bezposrednio zwigzanego z iloscig
wywozonych produktéw ani dziatalnosci eksportowej, np. tworzenia sieci dystrybucyjnych.
o Wszystkie dziatania obejmujg obligatoryjny komponent szkoleniowy realizujgcy cele
podnoszenia kompetencji w zakresie innowacyjnosci i obejmujgcym prezentacje
najnowszych rozwigzan, produktéw i technologii w obszarze kompozytéw w trakcie dziatania

* Najwazniejsze informacje dotyczace udziatu w projekcie w zakresie internacjonalizacji oraz
szacunkowe koszty udziatu 1 osoby w wybranych wydarzeniach znajduja sie w zataczniku do raportu
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Formy wspoétpracy i komunikacji wewnatrz Klastra

Wewnetrzna wspoétpraca w ramach klastra wymaga wzmocnienia narzedzi komunikacji i wymiany
informacji pomiedzy cztonkami. W przeprowadzonej ankiecie cztonkowie klastra wskazali na
potrzebe rozbudowy i modernizaciji istniejgcej platformy internetowej, ktéra petni funkcje gtéwnego
kanatu informacyjnego i koordynacyjnego. Najczesciej zgtaszane postulaty dotyczyty ulepszenia
narzedzi matchmakingowych, umozliwiajgcych tatwiejsze wyszukiwanie potencjalnych partnerow
biznesowych i projektowych, a takze rozszerzenia profili firm o informacje dotyczace specjalizaciji,
posiadanych technologii, produktéw oraz obszaréw wspoétpracy miedzynarodowe;j.

Dodatkowo ankietowani zwracali uwage na potrzebe utworzenia interaktywnej tablicy ogtoszen
(marketplace klastra), ktéra pozwalataby publikowaé zapytania ofertowe, propozycje wspdélnych
projektéw badawczo-rozwojowych czy informacje o planowanych wyjazdach targowych i misjach
gospodarczych.

Podsumowanie

Badanie ankietowe zostato przeprowadzone przez Fundacje NANONET - koordynatora Slaskiego
Klastra Nano —w lipcu 2025 roku. Ankieta zostata skierowana do wszystkich 98 aktywnych cztonkéw
klastra, a odpowiedzi udzielito 14 przedsiebiorstw reprezentujacych branze: materiatowa,
chemicznag, inzynieryjna oraz badawczo-rozwojowa.

Celem badania byto zidentyfikowanie potrzeb cztonkéw klastra w obszarze internacjonalizacji, w
tym oczekiwanych kierunkéw ekspansiji, preferowanych form wsparcia i tematéw szkoleniowo-
doradczych. Uzyskane dane uznano za jakosciowo reprezentatywne, poniewaz w badaniu
uczestniczyty firmy o najwyzszym potencjale eksportowym oraz aktywni uczestnicy
miedzynarodowych projektéw badawczych.

Podsumowujac, uzyskane wyniki wskazuja, ze dziatania wspierajgce internacjonalizacje powinny
koncentrowaé sie w szczegdlnosci na: dostepie do finansowania, wymianie doswiadczen,
marketingu zagranicznym oraz logistyce eksportu, przy jednoczesnym uzupetnieniu oferty o
elementy doradztwa strategicznego i szkolenia z zakresu aspektdéw prawnych i celnych.

Gtéwne wnioski z badania wskazujg na wysokie zapotrzebowanie na:

o Internacjonalizacja - Wiekszo$¢ firm planuje ekspansje na rynki zagraniczne (gtéwnie UE,
USA, Azja), napotykajgc na bariery w postaci braku kontaktéw, finansowania i znajomosci
przepisow. Najwieksze zainteresowanie dotyczy udziatu w misjach gospodarczych,
spotkaniach B2B i targach (m.in. Hannover Messe, Materials Week Europe, nano tech).

e Szkolenia - ankietowani preferujg elastyczne formy (hybrydowe i online) oraz tematyke
zwigzana z przemystem 4.0, komercjalizacja innowaciji i zarzadzaniem projektami B+R.
Zwrdcono réwniez uwage na potrzebe promoc;ji niszowych tematoéw, takich jak normalizacja
nanotechnologii i GOZ.

e Zintegrowane ustugi wparcia innowacji - Najwiekszym zainteresowaniem ciesza sie ustugi
takie jak InnoPath Accelerator, TechMap Navigator oraz EcoLCA Navigator. Firmy oczekuja
réwniez wsparcia w postaci monitoringu dotacji, szkolen oraz wizyt studyjnych. Swiadczy to
o potrzebie wsparcia cztonkdéw Klastra w ocenie innowacyjnosci pomystéw. Takie ustugi
mogg podnies¢ atrakcyjnosé Klastra oraz wyrdzniac go na tle innych organizacji
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o Wspotpraca wewnetrzna - Istnieje wyrazna potrzeba rozbudowy platformy internetowej
Klastra, ktéra umozliwi matchmaking, udostepni profile firm i tablice ogtoszen, co usprawni
komunikacje i networking.

Whioski z badania sg spdjne z obserwacjami zawartymi w dokumentach PARP ,Raport o stanie
sektora MSP w Polsce 2022” (PARP) oraz ,,Ocena internacjonalizacji krajowych przedsiebiorstw z
obszaru specjalizac;ji KIS”, w ktérych podkreslono, ze polskie przedsiebiorstwa napotykajg podobne
bariery w procesie internacjonalizacji — m.in. ograniczony dostep do informacji o rynkach
zagranicznych, brak doswiadczenia w eksporcie i niedostateczne zasoby finansowe.

Zbiezno$é wynikéw potwierdza, ze potrzeby cztonkéw Slaskiego Klastra Nano wpisuja sie w
ogélnokrajowe trendy sektora MSP i uzasadniajg podjecie kompleksowych dziatarn wspierajacych
internacjonalizacje oferty klastra i jego cztonkdw.

Rekomendacja koncowa: Klaster powinien skoncentrowaé¢ sie na dostarczaniu wartosciowych i
innowacyjnych rozwigzan, ktére bedag wspiera¢ jego cztonkéw w budowaniu przewagi
konkurencyjnej, szczegdlnie na rynkach miedzynarodowych, a takze w zwiekszaniu dojrzatosci
technologiczneji cyfrowe;j.

Dziatania obligatoryjne:
e organizacja praktycznych szkoleniach i doradztwie z zakresu eksportu,
e budowie sieci kontaktéw miedzynarodowych,
e udziat w misjach gospodarczych i spotkaniach B2B na rynkach UE, USA i Azji.
e rozwoju narzedzi komunikacji i wymiany wiedzy w ramach klastra.
e opracowanie i wprowadzenie do oferty Klastra ustug wsparcia innowacji - InnoPath
Accelerator, TechMap Navigator oraz EcoLCA Navigator

Dziatania fakultatywne obejmujgca wybranych cztonkéw chcacych
e udziat firm w misjach gospodarczych i spotkaniach B2B na rynkach UE, USA i Azji,
e wspoblna obecnosé na targach branzowych w kraju i za granica (np. Hannover Messe,
Materials Week Europe, nano tech Japan
e organizacja warsztatéw i studidéw przypadkéw prezentujgcych dobre praktyki ekspansji
zagraniczne;.

Dziatania wspierajgce rozwoj Klastra:
e spotkanie networkingowe wspierajgce przeptyw wiedzy i informac;ji
e rozbudowa platformy internetowe;j

Odnosniki

[1] https://www.parp.gov.pl/storage/publications/pdf/Raport-o-stanie-sektora-maych-i-rednich-
przedsibiorstw_13_10_2022.pdf
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Zatacznik do Raportu
Najwazniejsze informacje dotyczace udziatu w projekcie w zakresie
internacjonalizacji

Na podstawie dokumentacji do dziatania FENG.02.17 "Rozwdj oferty klastrow dla firm"
opublikowanej na stronie Polskiej Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci (PARP).

Kazdy cztonek klastra ma prawo do wyrazenia swoich indywidualnych potrzeb i pomystéw.
Cztonkowie klastra obowigzkowo partycypuja w kosztach swiadczonych naich rzecz ustug z
zakresu internacjonalizaciji, poprzez wniesienie wktadu wtasnego (dofinansowanie wynosi do 70%
kosztow kwalifikowalnych), a zatem wktad wtasny cztonka klastra wynosi 30 % kosztow
kwalifikowanych.

Dziatania w zakresu internacjonalizacji muszg obligatoryjnie obejmowaé dedykowany komponent
(element) doradczy lub szkoleniowy. Kosztami koordynatora klastra, ktére sg transferowane na
cztonkéw klastra w powigzaniu z udzieleniem im pomocy de minimis sa koszty z kategorii 5.4.1
Ustugi zewnetrzne (pomoc niestanowigca pomocy publicznej) tj.

1. ustugi doradczej dotyczacej umiedzynarodowienia przedsiebiorcy w zwigzku z udziatem w
dziataniach z zakresu internacjonalizacji;

2. zaprojektowania i wykonania indywidulanych materiatéw promocyjnych w zwigzku z
udziatem w targach i misjach gospodarczych;

3. transportu i ubezpieczenia eksponatéw i materiatdw promocyjnych w zwigzku z udziatem w
targach i misjach gospodarczych tj. koszty: zakupu ustug w zakresie transportu i
ubezpieczenia za granicg oraz na terytorium RP eksponatéw i materiatéw promocyjnych,
odprawy celnej i spedyciji;

4. optaty (optaty rejestracyjne, bilety wstepu, itp.) za uczestnictwo personelu cztonka klastra w
targach, seminariach, kongresach i konferencjach oraz w zwigzku z udziatem w
wyjazdowych misjach gospodarczych;

5. organizacji pokazéw, prezentacji i degustacji produktéw w zakresie promoc;ji marki
produktowej, w tym zakup ustug w zakresie wynajmu niezbednych pomieszczen oraz
sprzetu, zakup ustug ttumaczenia, zakup ustug cateringowych, w zwigzku z udziatem w
targach i misjach gospodarczych, w seminariach, kongresach i konferencjach;

6. organizacji spotkan biznesowych z potencjalnymi kontrahentami, w tym zakup ustug w
zakresie selekcji i nawigzania kontaktu z potencjalnymi kontrahentami (zaproszenie na
spotkanie), wynajmu niezbednych pomieszczeh oraz sprzetu, zakup ustug ttumaczenia,
zakup ustug cateringowych, w zwiazku z udziatem w targach i misjach gospodarczych;

7. sktadki/optaty zwigzane z nabyciem lub utrzymaniem cztonkostwa w miedzynarodowych
sieciach wspotpracy gospodarczej (klastrowych, branzowych),

8. reklama w mediach targowych.

Cztonkowie klastra, biorgcy udziat w projekcie, uzyskuja pomoc de minimis na podstawie
Rozporzadzenia 2023/2831. Jest to pomoc niefinansowa (tj. udzielana w formie ustug
Swiadczonych przez koordynatora klastra).

Ponadto, w ramach kategorii kosztow 5.4.2 Koszty wsparcia uczestnikdw projektu (pomoc
niestanowigca pomocy publicznej) kwalifikowane sg nastepujace koszty.1. Podrdzy stuzbowych
pracownikow cztonka klastra uczestniczgcego w targach, misjach gospodarczych, seminariach,
kongresach i konferencjach w zakresie i wedtug stawek okreslonych w przewodniku, tj. koszty:
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- diet, ubezpieczenia uczestnikdw podrdzy na czas wyjazdu stuzbowego, uzyskania niezbednych
wiz - koszty:

a) zakupu noclegéw

b) transportu, w tym zakupu biletéw lotniczych, kolejowych, autobusowych, promowych lub
wynajem lub wykorzystanie samochodu jako srodka umozliwiajacego dojazd na miejsce docelowe,
oraz wymagane optaty dodatkowe, w tym za bagaz i nadbagaz, wybdr miejsca w samolocie, parking,
winiety, przejazd autostradg lub inng ptatng droga lub wynajmu lub wykorzystania samochodu jako
srodka umozliwiajgcego komunikacje miejscows,

c) dojazddéw srodkami komunikacji miejscowej lub wynajmu lub wykorzystania samochodu,

jako srodka umozliwiajgcego komunikacje.

Koszty kwalifikowalne tej kategorii (jesSli nie sg rozliczane w oparciu o koszty rzeczywiscie
ponoszone) rozliczane sg na podstawie nastepujgcych stawek jednostkowych:

Polska->1 171,00 zt

Europa ->5 298,00 zt

USA ->10 768,00 zt

Swiat -> 8 394,00 zt

Pomoc finansowa niestanowigca pomocy publicznej moze zosta¢ udzielona na realizacje projektéw
w obszarze podnoszenia kompetencji w zakresie innowacyjnosci i przedsiebiorczosci. W zwigzku z
tym, proponowane dziatania w zakresu internacjonalizacji musza obligatoryjnie obejmowacd
dedykowany komponent (element) doradczy lub szkoleniowy. Poziom dofinansowania dziatan: 70 %
kosztow kwalifikowanych. Propozycje dziatan w zakresie internacjonalizacji formutowane przez
cztonkéw klastra powinny zawiera¢ komponent doradczy lub szkoleniowy majacy na celu
podnoszenie kompetencji w zakresie innowacyjnosci i przedsiebiorczosci.
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